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1.1 PROYECCION DE LA VISION

REFLEXIONA SOBRE COMO HAS LLEGADO HASTA AQUI Y EXPRESA QUE
FUERZA PROFUNDA DENTRO DE Tl TE IMPULSA A EMBARCARTE EN ESTE

VIAJE.

¢EN QUE ETAPA SEGUN LA LECCION; SE ENCUENTRA SU NEGOCIO
ACTUALMENTE Y COMO LO SABE?

¢POR QUE ESTAS EMPEZANDO UN NEGOCIO?

¢QUE QUIERO CONSEGUIR CON ELLO?

¢QUE ASPECTO TIENE EL EXITO PARA TI?
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5.1 APROVECHE SUS RECURSOS

DE LECTURA A LUCAS 16:1-13 Y RESPONDA LAS SIGUIENTES PREGUNTAS A CONTINUACION:

IDENTIFIQUE EN LOS VERSICULOS EL TIPO DE CAPITAL ( ESPIRITUAL, FINANCIERO,
RELACIONAL, INTELECTUAL)

CUANDO JESUS HABLO DE LA VIDA EN EL REINO DE DIOS Y DE COMO VALIA LA PENA
CAMBIAR TODO LO DEMAS, ESTABA HABLANDO DE UNA VIDA RICA EN CAPITAL ESPIRITUAL.

MENCIONE AL MENOS (3) IDEAS DE TRANSFORMACION DE CAPITAL QUE PUEDE COLOCAR EN
MARCHA EN UN FUTURO CERCANO:
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5.2A NECESIDADES INICALES

IDENTIFIQUE TODAS SUS NECESIDADES INICIALES Y ASEGURESE DE REGISTRARLAS EN UN
LISTADO (POSIBLEMENTE OLVIDEMOS ALGUNAS EN ESE CASO IREMOS MODIFICANDO ESTA
LISTA A MEDIDA QUE AVANZAMOS) :

¢CUANTO TIEMPO NECESITO DEDICAR INICIALMENTE? ;QUE TIPO DE ACTIVIDADES NECESITO
COMPLETAR? ;QUE TENDRE QUE COMPRAR ANTES DE PODER EMPEZAR? . ;QUE PUEDO
PEDIR PRESTADO O ALQUILAR INICIALMENTE EN LUGAR DE COMPRAR? ;CUANTO PUEDO
HACER YO MISMO Y QUIEN MAS NECESITA ESTAR INVOLUCRADO DESDE EL PRINCIPIO?
AUNQUE ALGUNAS NECESIDADES NO COSTARAN DINERO, OTRAS Si. ;CUANTO DINERO?
¢NECESITARAS EMPEZAR?

LO PUEDO HACER
YO? (SI/NO)
RECURSO / ACTIVIDAD VALOR
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5.2B NECESIDADES INICALES

¢CUANTO PUEDO PAGAR A LAS PERSONAS QUE ME AYUDEN A PONER EN MARCHA EL
NEGOCIO? ;CUANTO COSTARAN LOS SUMINISTROS INICIALES? TENDRE QUE COMPRAR O

DESARROLLAR TECNOLOGIA? ;EQUIPO? ;TENDRE QUE CONTRATAR PROVEEDORES DE
SERVICIOS (ABOGADO, CONTADOR, DISENADOR GRAFICO, ETC.)

LO PUEDO HACER
YO? (SI/NO)
RECURSO / ACTIVIDAD VALOR
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5.3A NECESIDADES CONTINUAS

NECESIDADES EN CURSO SUS NECESIDADES CONTINUAS INCLUYEN EL DINERO, LAS
PERSONAS, LAS COSAS, LA TECNOLOGIA Y LAS ACTIVIDADES NECESARIAS DIA A DIA, MES A
MES, PARA MANTENER SU NEGOCIO EN FUNCIONAMIENTO:

¢CUANTO TIEMPO CADA SEMANA NECESITARE PARA MANTENER EL NEGOCIO? ;QUE
ACTIVIDADES TENDRE QUE HACER CADA MES? ;CUANTO PUEDO HACER YO MISMO Y QUIEN
MAS NECESITA ESTAR INVOLUCRADO MES A MES? LO MAS PROBABLE ES QUE TAMBIEN
NECESITE DINERO PARA MANTENERSE EN EL NEGOCIO.

LO PUEDO HACER

YO? (SI/NO)
RECURSO / ACTIVIDAD VALOR
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5.3B NECESIDADES CONTINUAS

¢CUANTO PUEDO PAGAR A LAS PERSONAS QUE ME AYUDEN DIARIAMENTE, MENSUALMENTE,
OCASIONALMENT? ;CUANTO COSTARAN LOS SUMINISTROS DIARIOS O MENSUALES?
¢CUANTO NECESITARE CADA MES PARA EL ALQUILER, LOS SERVICIOS PUBLICOS Y LA
COMERCIALIZACION?

LO PUEDO HACER

YO? (SI/NO)
RECURSO / ACTIVIDAD VALOR
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5.4 MI ESTRUCTURA DE COSTOS

IDENTIFIQUE DE SUS NECESIDADES CUALES SON COSTOS VARIABLES Y CUALES SON FIJOS 'Y
REGISTRE ESTOS NUMEROS EN UNA PLANILLA SIMILAR A ESTE EJEMPLO:

MI ESTRUCTURA DE COSTOS

COSTOS FIJOS (NECESIDADES INICIALES)

Cost 1 $200,000
Cost 2 $100,000

COSTOS VARIABLES (NECESIDADES CONTINUAS)
Cost 3 $200,000

TOTAL COSTOS $500,000
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5.5 ESTUDIO DE CASO "SSEKO"

SEGUN SU OPINION ;CUALES SON LOS PRINCIPALES OBJETIVOS DE MERCADEO PARA SEKKO?

PROPONGA UNA ESTRATEGIA DE MEDIOS SOCIALES PARA SSEKO:

OBJETIVO DE NEGOCIOS PLATAFORMA SOCIAL A ACCIONES O INICIATIVAS
UTILIZAR A REALIZAR
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5.6 REFLEXION SEMANAL

;OUE HE LOGRADO ESTA SEMANA?

¢ QUE HE APRENDIDO ESTA SEMANA?

;OUE PODRIA HACER DIFERENTE LA PROXIMA SEMANA?
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PLAN DE OBJETIVOS

La Meta

La Estrategia

Pasos a Tomar Recordatorio
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FEEDBACK

USA ESTA HOJA PARA REGISTRAR COMENTARIOS RELEVANTES SOBRE TU PROYECTO

LUNES

MARTES

MIERCOLES

JUEVES

VIERNES

SABADO

DOMINGO
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